ORIGEN TECH

S/4 HANA Origen Solution as a Service (SOLaaS)
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ORIGEN TECH: SOBRE NOS.

Q SApd ® &

Compromisso inabalavel Extensa experiéncia e Profunda experiéncia em localizagdo Uma Cultura de Colaboragao
com a qualidade capacidade SAP ERP nos EUA, LATAM e Brasil e Foco no Cliente

Fundada em 2012. Provedora de solucdes SAP Tier 1, empresa global de consultoria, produtos e desenvolvimento de solugdes SAP com sede nos
EUA focada em ajudar multinacionais com suas necessidades de conformidade e localizagao nos Estados Unidos, Brasil e América Latina.

CONSULTORES DE TRANSFORMACAO DE NEGOCIOS E
TECNOLOGIAS

Com sede estrategicamente localizada em Miami, EUA, a ORIGEN TECHNOLOGIES
também estd presente nas principais economias da América Latina

“ VAR, Parceiro SAP de Servico, Solucao e Co-Inovagao
% SAP PartnerEdge

% SAP PMC (huvem gerenciada por parceiro)

% Socio da Origen Brazil Hana Tax Solution (SAP TDF)
% SAP COIL Estratégico (Laboratorios de Co-Inovacao)
<+ Parceiro da SAP Labs, Inc.

Nossos passos — EUA e LAC

EUA / CARIBE
I W oa 3 9

i Y 4‘ ;
< Implementacdes S/4HANA ‘_é_' .

<+ SAP Nota Fiscal Eletronica (SAP DRC/ GRC NF-e) SUL LA - ARGENTINA E BRASIL

i “ SAP Global Trade System (GTS) - Instancias o CHIE - oo
localizadas para EUA e América Latina (Solucao .\w A = P \ @ W a f

! como Servico) N 7 - = s
% Conformidade de relatérios e documentos SAP ‘
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ORIGEN TECH: PORTFOLIO DE SERVICOS, PRODUTOS E SOLUCOES.

MODELO DE NEGOCIO

LINHA DE NEGOCIO

SOLUCOES

DIVISAO DO NEGOCIO

> Cloud (AWS)

» SAP Rollouts

» ECC UX Fiori
Upgrade

» S/4 HANA
Upgrades

» BTP Services

PROJETO DIRIGIDO - BASE INSTALADA
empresarial
ERP—ECC & Legal
S/4 HANA g

» Document &
Reporting
Compliance

» Tax, Legal &
Fiscal / TDF

» SAP and
Invoicing

» SAP GRC NF-e
para Brasil

Localizagao

> SAP BR
Localizagdo

» SAP LATAM
Localizagdo

» SAP GTS

Servigos gerenciados

» SAP Nearshore AMS
para EUA

» SAP Application
Manutengéo &
Suporte
(LATAM/Brasil)

» SAP AMS Safe
Harbor para LATAM
& Brasil

Plataformas na Nuvem (Powered by SAP)

SAP GTS SAP DRC/TDF Al Digital
Optimization

S/4 HANA

» Novas contas » SAP GTS para
EUA
» Upgrades
» SAP GTS para
» Transformagdo MX
» SAP GTS para
BR

» DRC/TDF » Otimizagdo da
Brasil Cadeia de
Suprimentos
» Otimizagdo
Financeira
12
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ORIGEN TECH: Sobre a SAP - O maior fornecedor mundial de

Enterprise Application Software.

S K0, Y

400.000 50.000

Cerca de 400 mil Clientes no México
Clientes em todo o mundo e América Latina

Crescimento em nuvem
da SAP
em € milhdes em
moedas constantes

2384 24978
2,063
1321 1,752

K/
A X4

K/
A X4

K/
A X4

53

A

Americas
10,969
A0S

Os clientes SAP geram 87% do comeércio global total

99 das 100 maiores empresas do mundo sao clientes SAP

97 das 100 empresas mais verdes do mundo usam SAP

85 das 100 maiores empresas do mundo sdo SAP: clientes S/4HANA

15.000

Clientes no

80%

Aproximadamente 80% dos

Receita - FY2021 (ndo IFRS, taxas de crescimento @cc)

Cloud revenue €9.42b (+ 19%)
Cloud and software revenue €24.0Sb (+ 5%)
Total revenue €27.84b (+ 3%)

Brasil Os clientes da SAP sao PME Receita - 03/2022 (nao IFRS, taxas de crescimento @cc)

Receita por regiao FY2021
€ m, ndo IFRS / quota do total
rev.em %
Revenue by region FY2021

(€ m, non-IFRS / share of total rev. in %)

AP

4285 —

15%

Cloud revenue €3.29b (+25%)
Cloud and software revenue €6.71b (+ 5%)
Total revenue €7.84b (+5%)

Melhor fornecedor de nuvem:

% Base de usuarios em nuvem: mais de 250
milhdes de usuarios

* Infraestrutura em nuvem: escolha entre
fornecedores de nuvem de hiperescala
(Alibaba, Amazon, Google, Microsoft) e SAP

SHoricen tecH



Customers

o SAP customers generate 87% of total global commerce
($46 trillion)

» 99 of the 100 largest companies in the world are SAP
customers

* 97 of the 100 greenest companies in the world run SAP

o 85 of the 100 largest companies in the world are SAP
S/4HANA customers

» Approximately 80% of SAP’s customers are SME

Financials

Revenue — FY2021 (non-IFRS, growth rates @cc)

€9.42b (+ 19%)

€24.08D (+ 5%)

€27.84b (+ 3%)

Revenue — Q3/2022 (non-IFRS, growth rates @cc)

€3.20b (+25%)
€6.71b (+ 5%)
€7.84b (+5%)

Cloud revenue
Cloud and software revenue

Total revenue

Cloud revenue
Cloud and software revenue

Total revenue

Revenue by region FY2021
(€ m, non-IFRS / share of total rev. in %)

Americas EMEA
10,969 iaias
40% 45%
APJ
4285 —-

15%

Outlook 2022 (non-IFRS@cc), updated Oct. 25, 2022
€11.55b to €11.85b
€25.0b to €25.5b

Cloud revenue
Cloud and software revenue

Operating profit €7.6bto 7.9b
Share of predictable revenue (total of cloud subs.  approx.
and support rev. and software support rev.) 78%
Free cash flow approx. €4.5b
Ambition 2025 (non-IFRS)

Cloud revenue >€22b
Total revenue >€36b
Operating profit >€11.5b
Share of more predictable revenue Approx. 85%
Free cash flow ' ~€8b

Strategy

* SAP is committed to enabling every enterprise to
become intelligent, networked and sustainable —
bringing together the solutions, technology and best
practices needed to run integrated, digital business
processes in the cloud.

Market Position
Enterprise Application Software

SAP is a market share leader in enterprise applications
software, enterprise resource management applications,
supply chain mgmt. applications, procurement appli-
cations software, travel and expense mgmt. software,
and enterprise resource planning software acc. to IDC
Broadest portfolio of modular and suite solutions
available on premise, in the cloud and hybrid

Top Cloud Vendor

Cloud user base: >250m users

Cloud infrastructure: Choice across hyperscale cloud
vendors (Alibaba, Amazon, Google, Microsoft) and SAP
Largest cloud portfolio: >100 solutions for all lines-of-
business (LoB) as well as software suites

235m people use SAP SuccessFactors solutions

66 data centers in 35 locations in 16 countries

SAP Digital Commerce for online SAP and partner
offerings >267,000 orders from >180 countries

Innovation

R&D expense ratio: 18.3% (Non-IFRS; R&D expense as
% of total revenue) for YTD/2022
R&D headcount (FTE): 34,129 at 9/30/2022. equaling
30.3% of total headcount
>100 development locations worldwide
o 20 development centers worldwide (SAP Labs)
17 Co-Innovation Labs locations worldwide
10 SAP Innovation Center Network locations
>23,800 SAP partner companies in =140 countries
Sapphire Ventures: Invested in =170 IT startups,
>75 IPOs and M&A exits since 2011
o Manages >$10.2 billion USD in assets under man.
o Operates independently from SAP
o Provides SAP with early access to innovations
Support for =500 external and internal startups
openSAP: >1.5m unique learners, 6.5m enrollments
Artificial intelligence (Al) and robotic process

tomation: >300 inr in SAP's appli

SAP Business Technology Platform (SAP BTP)
» Unified cloud PaaS-environment optimized for SAP

SAP’s End-to-End Solutions
Applications, Technology & Services

and 12 lines-of-

» Packaged for 25 industri
business: on premise, cloud, hybrid
RISE with SAP: end to end business transformation in
the cloud. Integrated solutions with single accountability.
from infrastructure to applications
SAP S/4HANA: Market-leading intelligent ERP, delivered
with intelligent capabilities and best practices for every
industry, available in the cloud or any-premise
SAP Digital Supply Chain solutions help customers
achieve a resilient and sustainable supply chain. increa-
sing productivity, improving connectivity with network
collaboration, running sustainable business practices
SAP SuccessFactors solutions support 45 languages.
SAP SuccessFactors Employee Central localized for 102
countries and teritories, with 5,400 customers
* SAPC Experience deli intelligent c
engagement solutions for customer data with built-in
identity and consent, commerce, marketing, service, and
sales to enable end-to-end experiences
o C Cloud: cust in =70 countries
o Customer Data Cloud: 3.2b identities, 15b consent records
o Sales & Service Cloud: >4b customer records and
interactions
o E ys: 149b p lized in 2021
» SAP Intelligent Spend Manag and Busi rk
o SAP Ariba: connecting procurement from source to pay
o SAP Fieldglass: =1.28 million new workers added in Q3
o SAP Concur: >80 million end users
* SAP Business Network is trusted by millions of
companies in 190 countries to handle $4.9tn in annual
commerce and >730m B2B transactions
Industry Cloud Solutions foster business transformation
by extending SAP S/4HANA, SAP's LoB Cloud solutions
and SAP Business Network with industry next practices
Services and Support enable the Intelligent Enterprise and
guard customer business value: foundational tools and
services, curated content, real-time and mission-critical
support, innovation, insights, training and enablement

Qualtrics
* Qualtrics’ experience management software drives
cL loyalty, employ gag brand and

product quality. >16,750 organizations use Qualtrics

Other

* SAP Signavio Process Tral process modeling,
analysis and mining: governance: automated execution

o Taulia: leading working capital management solutions

» Sustainability: growing product portfolio

Horicen tecH



ORIGEN TECH

Visdo geral e beneficios da solugao

/ ’ 4 z *&‘J




ORIGEN TECH: SOLUTION AS A SERVICE - SOLaaS.
FOCO EM APOIAR AS EMPRESAS PARA UMA MELHOR GESTAO CORPORATIVA

GESTAO EMPRESARIAL,
INTEGRACAO DE ARQUITETURA, UX / EXPERIENCIA TRANSACIONAL &

NEGOCIOS DE DESEMPENHO (ANALITICAS)

BUSINESS SAP ORIGEN METHODOLOGY
TRANSFORMATION OFFICE OPERATION MODEL PLATFORM

v’ Cadeia de valor v’ Gestdo de negocios v Metodologia Agil

v Modelo de maturidade v' Arquitetura de valor v' Ativacdo do produto
v Gestao da experiéncia v Desempenho dos negodcios v Evolucao do Negdcio
v Experiéncia do Funcionario v’ Experiéncia em negocios v Sucesso do cliente

v’ Maturidade Empresarial v Integracao de impostos

Modelo Holistico de Transformacgd@o - VisGo pragmadtica para transformar
estratégia em operagdo

MODELO RECORRENTE: TAXA DE SERVICO MENSAL DURANTE O PERIODO DO CONTRATO, GARANTINDO MENOR INVESTIMENTO INICIAL E POTENCIAL DE
CAPTACAO DE RETORNO DO INVESTIMENTO EM CURTO PRAZO

Horicgen TecH



ORIGEN TECH: COMO A ORIGEN PODE AJUDAR EMPRESAS COM
OPERACOES NOS EUA/BRASIL/LATAM?

Ao fornecer uma solugcdo como servico (SOLaaS) com SAP S/4 HANA, a Origen Tech pode entregar os seguintes pacotes com
todas as localizacdes necessarias para fazer negdcios nesses paises - EUA, Brasil, México, Peru, Colébmbia, Chile e Argentina.

Negdcios

»  Administre os negocios com o
software Enterprise Resource
Planning mais avan¢ado do mundo

» Infinitas possibilidades de integracao

com as principais tecnologias em

todos os segmentos de inovacao loT,

ML, Al

Menor TCO

Melhore as operacdes gerais adotando

as melhores praticas comprovadas e

lideres de mercado incorporadas ao

SAP

% Capacidade de expandir a empresa e

operar em qualquer pais, idioma,

moeda, com funcionalidade SAP
padrao

) )
0’0 0’0

)
0‘0

)
‘0

L)

3

%

)
0‘0

SOLaaS

Provisionamento personalizado, incluindo
instalacao, configuracao e implantacao de
acordo com os requisitos comerciais e
técnicos do cliente

SAP Cloud Landscape SAP S4 producao, Qf
e servidores de desenvolvimento.
Aplicativo de software SAP S4

Licencas SAP S4

Manutencao de licenca anual para SAP S4
Manutencao de aplicativos e suporte
funcional

Hospedagem e Manutencao de
Infraestrutura.

Horicgen TecH



ORIGEN TECH: OS BENEFiCIOS DA SOLUCAO SAP S/4 ORIGEN
TECH COMO PROGRAMA DE SERVICO.

Vv

| Permite gue o cliente gaste menos tempo e
| energia construindo e mantendo sistemas
i de TI. Deixe os ativos humanos fazerem o

i que fazem de melhor —focar na inovagao,

| entrega de produtos de qualidade e
atendimento ao cliente superior

.

.

Ajuda a evitar o impacto inicial do custo no
fluxo de caixa e no balanco patrimonial com
longos ciclos de aprovacao associados a
investimentos CAPEX. Pague conforme o
uso usando o orcamento de despesas
operacionais para liberar caixa e manter a
agilidade financeira para as necessidades de
negocios.

FOCO NO PRINCIPAL MENOR CUSTO TOTAL
NEGOCIO DO CLIENTE DE PROPRIEDADE REDUZIR O RISCO

Em vez de contratar sua propria equipe

i dedicada e infraestrutura de Tl, essa oferta

i permite que os clientes reduzam seu custo
total de propriedade, aproveitando o

' conhecimento, os recursos centralizados e a
i escala que a Origen pode fornecer por meio
de ofertas combinadas

TEMPO ACELERADO PARA VALORIZAR

Os recursos de implantagao rapida
permitem que o cliente aproveite as
principais competéncias e infraestrutura
mantidas pela Origen para comecar a obter
valor comercial mais rapidamente.

v

Ajuda o cliente a mitigar a incerteza de

i antecipar requisitos de uso de software e

i custos operacionais futuros. Eles podem
obter previsibilidade e controle

i consolidando custos de software, hardware
e suporte em uma unica assinatura mensal
por usuario

O cliente nunca ficara para tras nas ultimas
correcdes, aprimoramentos e recursos
inovadores do software SAP. A Origen pode
ajudar a garantir a tecnologia mais atual e
atualizada fornecida pela SAP.

Horicgen TecH



SAP - ORIGEN - SOLaa$

A MELHOR ESCOLHA DO CLIENTE

ROI no
N/
curto prazo. [

Um unico

forncedor W

Baixo =,
investimento (=]

EMPRESA

Risco
reduzido d

ore [ )
Escalabilidade -I-h-

SHLaas

POWERED BY ORIGEN TECH

Por que SAP?

Por que Origen?

Por que SOLaaS?

Seus ganhos!

99 das 100 maiores empresas do mundo sdo clientes SAP.
85% das maiores empresas do mundo usam S/4HANA

Lider em participagcao de mercado em software de aplicativos
corporativos, gerenciamento de recursos e ERP, de acordo com a IDC

Nivel 1, empresa de consultoria, produtos e desenvolvimento de solugdes
SAP com sede nos EUA.

Grande carteira de contas multinacionais

Vasta experiéncia em necessidades de compliance e localizagdo nos
EUA, Brasil e LATAM.

Ampla experiéncia e sélidos conhecimentos técnicos na solugdo e
implementacéo SAP S/4HANA

Possui direitos de uso da SAP

Fornece servigos de aplicagao, implementagao, gerenciamento e
suporte.

Alinhamento cultural do cliente

Enquadrado em um pacote que inclui licenga SAP, infraestrutura,
servigos, sustentabilidade e suporte, tudo entregue em uma assinatura
sob um modelo financeiro flexivel.

» Disponivel para médias e grandes empresas.

» Provisionamento personalizado, incluindo instalagdo, configuragao e

implantagao de acordo com os requisitos comerciais e técnicos do
cliente.

» Adicionar SOLaaS 4/TAX - solucdo de gerenciamento de impostos SAP
> Adicionar SOLaa$S 4/GTS - solu¢do SAP Global Trade Services para

comeércio internacional.

Cresga e opere em qualquer pafis, idioma e moeda com as
funcionalidades SAP padrao

» Converta CAPEX em OPEX e economize

> Infinitas possibilidades de integracéo as tecnologias de ponta em todos

os segmentos de inovagao, |IOT, ML, Al.

Modelo Holistico de Transformagdo com nosso BTO para mapa correto
de transformacgéo de negdcios, com base nas melhores praticas do setor

» Reduza o TCO e otimize o fluxo de caixa

» Sustentabilidade, Executar Atual / Atualizado

» Melhore as operacdes gerais @D{_|G e T1TeCH




ORIGEN TECH

SAP S/4HANA SOLaaS

A solucdo True Cloud e SAP S/4HANA baseada em assinatura ‘r ‘5’ el para empresas de médio e grande porte.
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ORIGEN TECH: PROPOSTA DE VALOR ACRESCENTADO SOLaasS.

SAP Journey é centrado no cliente

A metodologia inserida nessa jornada € o Product Market Fit (PMT). Essa metodologia analisa os principais pontos
problematicos do cliente, modelando as ofertas e operacdes da ORIGEN para mapear e abordar esses pontos
problematicos. O outro insight dessa metodologia € a validacao de que os canais de vendas relevantes podem

distribuir as ofertas no mercado com as regras de monetizacao e mantendo o foco para atender os cenarios de
investimento e orcamento do cliente.

Estrutura de transformacao digital da Origen Tech
Ao aplicar o Digital Transformation Framework, nossos clientes alcancarao os seguintes impactos Nos hegocios:

Valor agregado de negdcios SOl
2 Eficiéncia operacional ?onformldade Inovacao digital

% Reduc3o de custos < Gerenciamento de riscos < Impacto do crescimento
L. . o, ~
& Receitas aumentadas Beneficios do crescimento < Reducgao de custos

7

< Impacto nas pessoas : Impacto de custo ,
% Colaboracao empresarial

Sustentabilidade . .
Empresarial Business Transformation

Estabilidade de Negdcios

/7

+ Reiniciando o Modelo de Negdcios c
2 Reducao de custos - % Sempre atualizado Office (BTO)

7/ H g )/
< Promove o Crescimento ‘:‘ Ih|pechtJ|dado % Plataforma de entrega
% Impacto nas pessoas

Horicgen TecH



ORIGEN TECH: SOLUCAO S/4 COMO OFERTA DE SERVICOS PARA

O MERCADO SMB.

..7S/4 HANA

Origen Tech fornece

Licengas por prazo para
solucdes SAP

Alinhamento com SAP
Account Teams, SAP
Executive Leadership,
SAP Globalization e SAP
Solution Management

J
o0

D

D

X/
0‘0

L)

Abordagem
Origen Tech

Possui direitos de
uso da SAP

Hospedagem e AMS

Enriquece a solucao
SAP

Fornece solugao em
nuvem com base em
pacotes locais

Abordagem de
Implementacao até
BPO

Fornece servicos de
aplicacao,
implementacao,
gerenciamento e
suporte

Ganhos do
Cliente

Gerenciar totalmente o
servico de nuvem

Solucdes SAP
aprimoradas

Experiéncia de
fornecedor Unico

= Beneficios True Cloud e
BPO

DHOrGen TecH



ORIGEN TECH: SOLUCAO S/4HANA PROCESSOS

FUNCIONAIS SAP.

Processos Funcionais SAP
Incluidos

Configurado e Implementado:

)
0’0

Distribuicao de vendas
Gerenciamento de materiais
Financeiro

Controlando

Conformidade de
Documentos e Relatorios

X3

%

X3

%

)
.0

D)

R/
0’0

Y.YS/4HAN

NN N N N N N T N N N N N NN

A Outros processos funcionais SAP podem

ser adicionados a um custo adicional

Configuracao e implementacao com base nos
requisitos do cliente:

Planejamento de producao

Manutencao da planta

Gestao do Ciclo de Vida do Produto

Gerenciamento de capital humano

Sistemas de Projeto

Gestao de Investimentos

Gestao Empresarial Estratégica

Gestao de Relacionamento com o Cliente

Sistemas de Informacao Logistica

GCestao da cadeia de abastecimento

Atendimento ao Cliente

Gestao de Relacionamento com Fornecedores

Gerenciamento de Desempenho Corporativo

Tesouraria

NetWeaverName

Meio ambiente, Saude e Seguranca
HOricen tTecH



ORIGEN TECH & SAP

ORIGEN TECH: Componentes da Solucao S/4HANA.

Suporte de hospedagem e Servicos de Manutencdo de
infraestrutura Aplicativos - (AMS)

&  Suporte multinivel ia d lidad
ﬂ)\B (L1 - Cliente/Origem, @ Garantia da Qualidade

L2 — Incluido, L3 — T&M)

\ Suporte de Producdo

Solugdo
S/4HANA da
Origen Tech

—

Suporte de Manutengdo Suporte de aplicativo
Suporte ao usuario
Suporte ao usuario Gerenciamento de Garantia da Qualidade
Gerenciamento de configuracdes Corregdes de emergéncia
SAP Fiori configuragdes Pequenas Correcdes / Continuidade de Aplicagdo
CorregBes de emergéncia Corretivas Monitoramento de aplicativos
Suporte de aplicativo i i Monitoramento de banco de
SAP S/4HANA Best Practices p p Gerenciamento de Incidentes

Monitoramento de aplicativos
Suporte ao produto (8x5)
SAP HANA Gerenciamento de SLA

k / ® Suporte 8x 5

Monitoramento de aplicativos dados
Revisdo do Produto Aprimoramentos do produto
Gerenciamento de SLA Gerenciamento de SLA

Multicanal
(Voz e E-mail)

Solugdes opcionais SAP SW

SAP SAP Ariba SAP Concur SAP Fieldglass SAP SuccessFactors SAP Customer Experience SAP Enable Now

PHorigen TecH



SHLaasS
TRANSFORMATION JOURNEY POWEREED B ORICEM TECH

JORNADA DE VENDAS SOLaaS O O @

QUALIFICACAO DE LEAD: SOLaaS Informacdtes
Corporativas — Portugués

PRIMEIRO CONTATO: BTO Learning —
Apresentacao Modelo SOLaasS (SOLaaS
Informacdes Corporativas - Portugués) + 3. STAGE 1
- SOLaaS Presentation (Detailed)

FASE 1: SOLaaS 3. STAGE 1- SOl aaS Presentation +
FitGap (Self Assessment) (escolha o que se encaixar
melhor)

STAGE 2: SAP SOLaaS Demo Apresentacao +. FIT
Gap direction (4. STAGE 2 - SOLaaS FIT Gap
direction - Portugués.)

Pré Vendas
SOLaaS
Applied

\/

INTEGRACAO DO CLIENTE

STAGE 3: Apresentacao SOLaaS (Externo) (4.

Pré Vendas STAGE 2 - SOLaaS FIT Gap direction - Portugués)

SOLaaS Aplicado

DESENVOLVIMENTO DO CONTRATO

2
g
(a4
-
Z
0
o
o,
@]
<
(a4
=
<
Z
w0
(7))
<

STAGE 4: SOLaaS: Estimativa Comercial por
Business Case (4.STAGE 2 - SOLaaS FIT Gap
direction - Portugués)

GREEN LIGHT: Fechamento SOLaaS

N~ @ﬂﬂ © 0@

POIicen TecH


https://forms.monday.com/forms/129f4f016bbabb46423365124b3c13b6?r=use1
https://forms.monday.com/forms/129f4f016bbabb46423365124b3c13b6?r=use1
https://forms.monday.com/forms/129f4f016bbabb46423365124b3c13b6?r=use1
https://origentechfl.sharepoint.com/:p:/s/MARKETINGORIGEN/ETY_JsRrfKNMlIZHTvnc10IBW_zKjY8if5282bSxiR5wcA?e=fD6oPJ
https://origentechfl.sharepoint.com/:p:/s/MARKETINGORIGEN/ETY_JsRrfKNMlIZHTvnc10IBW_zKjY8if5282bSxiR5wcA?e=fD6oPJ
https://origentechfl.sharepoint.com/:p:/s/MARKETINGORIGEN/ETY_JsRrfKNMlIZHTvnc10IBW_zKjY8if5282bSxiR5wcA?e=fD6oPJ
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ORIGEN TECH & SAP

ORIGEN TECH: OMP - PLATAFORMA DE METODOLOGIA
ORIGEN.
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ORIGEN TECH: Perfil de cliente ideal ( SOLaaS S/4Hana).

>

>

>

Multinacionais dos EUA e Europa - S/4 + TDF + RDC.
Empresas que procuram Integrar as areas da empresa e impacto fiscal.

Empresas que utilizam produtos de software que atingem a obsolescéncia de manutenc¢ao, como SAP ECC Business Suite, SAP Business
byDesign ou SAP BusinessOne.

Empresas que buscam uma melhor integragao nativa com outros produtos SAP.

Empresas fora da manutencao padrao SAP que utilizam ou ndo o provedor de suporte terceirizado Ex Rimini Street.
Empresas que desejam agilizar os processos de negdcios adotando as melhores praticas da SAP.

Multinacionais dos EUA/Europa com operacdes pequenas ou iniciais na LATAM ou Brasil.

Net New vindo de outros ERPs de software Legados como Totvs, etc.

Empresas em crescimento que procuram atualizar os sistemas subjacentes / Empresas que constroem uma plataforma de inovacéo /
Empresas que procuram modernizagao sem interrupc¢oes.

Empresas que precisam de um controle rigoroso da conformidade regulatoéria por setor ou tipo de produto que comercializam.

Empresas que passam por auditorias frequentes e precisam de um forte controle de registros de seus investimentos e despesas, bem como
das obrigacdes regulatorias.

Empresas que buscam avaliacao e futuros IPOs.

Parceiros locais que buscam ampliar seu portfdlio de ofertas.
HOriGcen tecH



ORIGEN TECH

SAP S/4HANA MIGRATION SERVICES
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ORIGEN TECH : O QUE E O PROGRAMA DE MIGRACAO SAP S/4

HANA DA ORIGEN?

O Programa Origen esta alinhado ao programa SAP global, cujo principal objetivo é apoiar nossos clientes a
tomarem a melhor decisdo orientada aos beneficios que o SAP S/4 HANA pode oferecer a sua empresa.

Nosso programa € composto por 4 fases devidamente alinhadas para acompanha-lo na migracao para SAP

S/4HANA:
Fase |

Avaliacao e descoberta da
instancia SAP atual

Fase IV

Fase |l

Recomendacdes e
estimativa de custo

A

Analisar Cenarios de
Migracao

Fase |l

Entenda a estratégia de negdcios
do cliente

Horicgen TecH



ORIGEN TECH: FASE | - - AVALIACAO E DESCOBERTA DA

INSTANCIA SAP ATUAL.

OBJETIVO
/ Garantir que o cliente tenha uma
(l visao clara e compreensao dos
beneficios que o ERP SAP S/4 HANA

pode oferecer e os principais motivos
pelos quais deve realizar a
migracao/implementacao.

ATIVIDADES

U % Apresentacao das melhorias do
% S/4 HANA e do portfélio de
% aplicativos FIORI
% Questionario de pesquisa Origen

Questionario
(Lista de Verificacao de Avaliacao Rapida)
Esta ferramenta de pesquisa é composta por secdes que nos
permitem ter um conhecimento mais profundo sobre o negocio, as

caracteristicas técnicas e funcionais do aplicativo SAP ERP em sua
empresa.:

Components Company Current system ECC (Answers)
ECC Version (source system) Version and EHP of the current SAP ECC system
Industry SAP industry implemented
SAHANA Version (Target system) 54 HANA Version required to be implemented
Current Data Base Current Data Base running in your system
Unicode in ERP Yes or NO
SAP System landscape SBX, DV, QAS, PRD?
SOLMAN and current version YES/NO - if it Yes, please insert current version
Security Roles & profile adjustments How many roles & profiles do you have in your current system?
Data Volume Size Data Base Volume Size

Insert the SAP Modules running in your current system:

JITIIEETEE Example: GL, AR, AP, TR, AA, EM, CO

Company Codes How many companies are running in your SAP?

Profitability Analysis Do you have COPA running in your system?

Material Ledger implemented Yes or NO

Number of Ledgers Hoy many ledgers are using for your companies in SAP?

Parallel currencies How many currencies do you use in your system? And which ones
Fix Assets updated YES or NO

Credit and risk management

implemented YES or NO

Current logistic Modules implemented in your system:

Logistic Sc
LEALIRILES Example: MM, IM, SD, PP, LETRA, PM

Human Resource Scope HCM implemented?
Total of Custom Code Total of current Z programs that needs to be moved in to S4HANA/
Total of interfaces How many systems SAP or non SAP your current system is

Yes or NO, if the answer is YES we will need to know the total of

BW int ti
SRR BW extractors running.

In which countries are the companies that will migrate to SAP

Countries localizased SAHANA located?

HOriGen tecH



ORIGEN TECH: FASE Il - ANALISAR CENARIOS DE
MIGRACAO.

©

OBJETIVO

Dar a conhecer ao cliente os
diferentes cenarios de migragao
/implementacdo para SAP S/4 HANA
e as solucdes que a Origen pode
oferecer para o conseguir.

ACTIVITIES

« Apresentacao de cenarios de
migracao para SAP S/4 HANA.
«  Execucao de relatoérios SAP:
o Verificacao de prontidao
o Recomendacao de cenario de
negocios
o Navegador de transformacao

Relatoério SAP Readiness Check 2.0

Lancada em junho de 2019 a nova versao do relatdério
automatico SAP com tecnologia FIORI para identificagao de
caracteristicas técnicas, funcionais e de negdcio que devem
ser previstas em um sistema fonte SAP ECC que deseja migrar
para SAP S/4 HANA.

GAP  sAP Readiness Chack w a

JPS - 1809 FPO2 1 -~ . o
- . 1 = o

Simplification Items Activities Related to Simplification Items

. 195 During Comversion 224

93
119,
50

89 73 70
< 56 Before Conversios 48

owers 72

,,,,,,

84
13 6

13
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ORIGEN TECH: FASE Il - ENTENDER A ESTRATEGIA DE
NEGOCIOS DO CLIENTE.

©

OBJETIVO

Obter informacao de negdcio
relacionada com o0s objetivos
estratégicos da empresa que nos
permite sugerir o melhor cenario
de migracdo/implementacio para
SAP S/4HANA.

ATIVIDADES

% Reuniao de coleta de
informacdes comerciais
/

% Interpretacao de Relatérios SAP

R/

% Avaliacao

Recomendacao de cenario de negécios

As Recomendacdes de Cenario de Negdcios para SAP S/4 HANA (“BSR”")
usarao suas informacdes atuais de uso do SAP para ajuda-lo a identificar
0s cenarios de negdcios digitalizados mais valiosos para sua empresa e
fornecer informacdes exclusivas sobre o desempenho atual do processo
de negocios operacional, uso funcional e referéncias da industria.

Navegador de transformacao

Essa ferramenta fornece orientacao clara sobre como tracar seu
caminho digital para uma empresa inteligente. Ele avalia seu cenario
atual de Tl, estratégia de negocios e tendéncias do setor.

Mow Usae Exparience
N o A re avatase or & beterUser xpacine.

Rest Time Embeses Anasytics

SAP Transformation Navigator

lance to the Intelligent Enter

|

Get started on your transformation journey

o
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ORIGEN TECH: FASE IV - RECOMENDAGCOES E ESTIMATIVA
DE CUSTO.

/ OBJETIVO
‘ @ ’ Apresentar ao cliente o resultado das informacoes
obtidas durante o programa e a proposta da Origen

para migracdo da empresa para SAP S/4HANA.

ATIVIDADES

% Apresentacao de resultados e relatérios de
(0 avaliacao.

OQ % Proposta econdbmica para abordagem de
[ implementacao do projeto, incluindo:

— Servicos de consultoria SAP

— licencas SAP

— Infraestrutura necessaria

HOriGen tecH



ORIGEN TECH: CENARIOS DE MIGRACAO SAP.

Transicdo para SAP S/4 HANA
Duas abordagens diferentes para migrar para SAP S/4 HANA

\
<
k"—f' On-Premise
[ —
. : ﬁ SAP ERP > SAP S/4HANA
0 D UU E
( °;') S/4HANA Cloud
J
\
| <
— SAP ERP Ql...l On-Premise
D e olo (0001 |
0 U U Legacy Legacy
. 0 ﬂ.)ﬁ System e +} S/4HANA Cloud
/

** A Origen Tech ajuda as empresas a decidir qual € a melhor abordagem para o cenario de migracdo S/4HANA

Horicgen TecH



ORIGEN TECH MIGRATION
SCENARIOS

ORIGEN TECH: ATUALIZACOES E MIGRACAO DE NUVEM -

POSICIONAMENTO.

Without SAP mainteinance contract
| d m r. r i Want to back to standard approach
eal Customer Profile
Lt Small internal structure
e— Want innovations Paying a high cost of infraestructure
Small and Medium Market Want to reduce system maintenance cost
Want to migrate to the Cloud USA and EUROPE \ Small and Medium Companies
=)

Without SAP mainteinance Contract
Brazil %

Old SAP ECC implementation(Around 10 years) -0

Local decision Maker

Old SAP ECC implementation(Around 10 years)
Without SAP mainteinance contract

Want to back to standard

Small internal structure

Paying a high cost of infraestructe —o

Want to reduce the system mainteinance cost

Small and Medium companies

Rimmini Streat contract

HOriGen tecH
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ORIGEN TECH: OPORTUNIDADE

MOVER PARA NUVEM COM SOLAAS USANDO AWS

COMO HIPERESCALA.

65%

dos clientes SAP ainda
usam SAP ECC ou SAP Bl

-
TToTTRORTT

38% desses clientes estao 35% desses clientes estao
considerando mudar para indecisos
o RISE

Source: SAPinsiders.org

27% desses clientes nao
estao considerando o Rise
with SAP

PHorigen TecH
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